
Spécialisée dans la maîtrise 
d’œuvre,  MOE Sud-Est 
coordonne chaque étape des 
projets, des études techniques 
à la livraison finale. Villas 
contemporaines, propriétés 
de prestige ou appartements : 
l’entreprise applique la même 
exigence à chaque réalisation, 
avec une organisation 
entièrement pensée sur mesure 
et un accompagnement 
personnalisé avec une qualité 
d’exécution irréprochable.

«  Chaque projet est pensé 
comme une pièce unique, 
façonnée autour des attentes 
du client et de l’identité du lieu », 
souligne David Marchandiau 
cofondateur de MOE Sud Est. 
Dans un contexte marqué par 
des contraintes administratives 
et environnementales toujours 

plus fortes, la société mise 
sur son expérience de terrain 
et sur un réseau d’artisans 
fi dèles, sélectionnés au fi l des 
années pour leur savoir-faire. 
Une méthode qui lui permet de 
mener chaque année plusieurs 
opérations haut de gamme, 
essentiellement grâce au 
bouche-à-oreille et à une clientèle 
française et internationale fi dèle.

Depuis près de trois ans, MOE Sud-Est collabore également avec 
l’architecte Sabrina Carlevaris, installée à Saint-Tropez. Ensemble, 
ils développent des projets résidentiels dans le golfe autour d’une 
vision commune : élégance des lignes, exigence 
technique et attention portée aux attentes des 
clients. Cette collaboration, née d’une véritable 
confi ance professionnelle, repose sur des valeurs 
partagées comme la rigueur, le sens du détail et 
la qualité d’accompagnement qui se traduisent 
aujourd’hui par plusieurs réalisations d’exception 
sur le littoral varois. 

MOE SUD-EST 
L’exigence du sur-mesure

Implantée entre Cannes et Saint-Tropez, MOE Sud-Est, fondée par David Marchandiau, Cyril Pellegrino 
et Thierry Bortot, pilote des projets de rénovation et de construction haut de gamme avec plus de vingt ans 

d’expérience en maîtrise d’œuvre et une exigence constante du détail.

www.moe-sudest.fr
www.sabrinacarlevaris.com

Quels sont les atouts des menuiseries que vous distribuez ?
Nous sommes des spécialistes de la vente aux particuliers, orientés vers 
la rénovation d’appartements et d’immeubles. Les menuiseries du réseau 
Veka, dont nous sommes concessionnaires pour le PVC, et Atulam pour 
le bois, confèrent à l’habitat de meilleures performances thermiques et 
acoustiques. Les stores bannes que nous proposons participent aussi à 
réduire l’apport de chaleur. Nous distribuons ainsi 60 % de fenêtres en 
aluminium et 40 % en PVC principalement pour des appartements du 
centre-ville de Nice, mais également des villas.  

Comment vos équipes 
interviennent-elles ?
En premier lieu, nos commerciaux 
se rendent chez nos clients afi n de 
les conseiller sur la rénovation de 
leurs menuiseries. Les devis sont 
gratuits. Ensuite, nos trois équipes 
d’installation, dotées de six poseurs, 
planifi ent les travaux et s’engagent à 
répondre à la satisfaction des clients, 
qu’il s’agisse de la qualité des produits 
haut de gamme tout comme la qualité 
du service. Ce qui fait la différence 
aujourd’hui, c’est notre savoir-faire et 
notre engagement qualité. 

Notre objectif est de maintenir un excellent taux de satisfaction client. 
D’ailleurs, ils sont 150 à 200 à nous faire confi ance chaque mois ! 

LA FENÊTRE NIÇOISE
La menuiserie confort, la qualité de service en plus

Depuis 15 ans, La Fenêtre Niçoise distribue et pose fenêtres, portes, volets, stores et portes de garage dans la cité niçoise et plus largement dans les Alpes-Maritimes. 
Créé par Olivier Laurans, la petite entreprise continue son expansion à Cannes tout en confortant sa place de partenaire de choix pour la rénovation. 

 www.la-fenetre-nicoise.fr 
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